	Программа дистанционного обучения
Начало 1 АПРЕЛЯ 2010 года
	

	О Международной Ассоциации Торговли Зерном и Кормами GAFTA: 

 Международная Ассоциация Торговли Зерном и Кормами (GAFTA) была основана в 1878 году. Основной целью Ассоциации являются: «Защита интересов 
Членов Ассоциации и содействие развитию свободной торговли».

На данный момент Ассоциация объединяет 1100 компаний в 80 различных странах, а также имеет 4 представительства: 

GAFTA Лондон: 

Адрес: Gafta House, 6 Chapel
place, Rivington Street, 
London EC2A 3SH, UK

Вебсайт: www.gafta.com
Тел.: +44 207 814 9666

Факс: +44 207 814 8383

GAFTA Пекин
Адрес: 1-1-1607, Leading International Center, No.1 
Guang Qu Men Nan Xiao Jie,

Chong Wen District, 100061, 
Beijing China

Вебсайт: www.gafta.com.cn

Тел.: +86 10 6712 1741

Факс: +86 10 6712 1742

GAFTA Женева
Адрес: 6th floor, 3 Rue Mont-

Blanc, Post Office Box 1550, 1211

Geneva 1, Switzerland

Тел.: +41 22 715 2430

Факс: +41 22 731 7279

GAFTA Киев
Адрес: офис 1, ул. Саперно-

Слободская 8, оф.1

Киев, 03029

Веб-сайт: www.gaftakyiv.com

Тел.: +380 44 524 0329

Факс: +380 44 524 0231

_____________________________

Или общий адрес: post@gafta.com
_____________________________

	Что такое Программа Дистанционного Обучения 
Программа Дистанционного Обучения (DLP) была создана специально для компаний-членов GAFTA и предоставляет великолепную возможность расширить свои знания в области международной торговли в режиме удаленного доступа.  
Преимущества дистанционного обучения:
· Не нужно тратить время на переезд – вам предоставляется уникальная возможность проходить обучение в режиме удаленного доступа;
· Гибкий график занятий – задания можно выполнять в удобное для Вас время

· Поддержка слушателей курса для понимания новых материалов/идей: 
· Консультация с преподавателями: интерактивное общение в чате и по телефону

· Контакт с преподавателем курса

· Форум для обсуждения вопросов с однокурсниками
· Вопросы для самоконтроля

· Письменные задания, которые проверяют преподаватели и дают комментарии

О модулях программы

Все 6 модулей включают в себя темы из Программы Профессионального Продвижения и Развития GAFTA (CPDP). Слушателям программы необходимо проходить модули в последовательном порядке, так как следующие модули основываются на знаниях, полученных в предыдущих. 
Модуль 1- Введение к контрактам

Модуль 2- Исполнение Контрактных Обязательств

Модуль 3 – Оплата и Риски

Модуль 4 – Договора фрахтования и Международные системы перевозки 

Модуль 5 – Особые обстоятельства  

Модуль 6 – Проблемы и способы их решения
Как зарегистрироваться?

Каждому делегату необходимо заполнить регистрационную форму, которую нужно подписать у менеджера по персоналу или руководителя компании. Модуль 1 Программы Дистанционного Обучения начинается 1 апреля 2010 г. Количество мест ограничено, места бронируются в порядке живой очереди. 
Пожалуйста, выберите тип регистрации: только на один модуль или на все шесть. При регистрации на 6 модулей предоставляется скидка 400 фунтов стерлингов. 
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	Программа Дистанционного Обучения.
Возможность для компаний-членов GAFTA и их сотрудников  принять участие в детальном изучении программы, тема которой связана с торговлей зерном, кормами для животных, бобовыми, рисом, специями и овощами (general produce). 
Модульная система позволяет слушателям работать в своем собственном ритме, основываясь на знаниях, приобретенных при прохождении модуля, и собственном опыте

Подробности о Программе можно прочитать в Описании Программы Профессионального Продвижения и Развития GAFTA (CPDP), которую можно загрузить с сайта www.gafta.com
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	Модуль 1

Введение к контрактам.


	Данный модуль разделен на три части. Слушателям предоставляются по две консультации на каждую часть (интерактивное общение с преподавателем в чате, где можно задавать вопросы, и одна консультация по телефону с комментариями по практическому заданию). Делегатам необходимо посетить как минимум 3 консультации на протяжении курса, выполнить задания в конце раздела и сдать экзамен в конце модуля.


	Части модуля и их содержание


	Переговоры в торговле
Слушатели, которые закончили данную часть, будут:

· Понимать, как составлен контракт на покупку или продажу товара;

· Знать основные положения контракта;
· Определять важность составления контракта и как переговоры будут регулироваться, когда контракт уже фактически составлен. 

· Определять различия между юридической обоснованностью контракта и необходимостью доказать фактическое подписание контракта. 
· Определять, какие вопросы необходимо рассмотреть перед тем, как составлять контракт на покупку или продажу товаров

· Определять тип и важность контрактных обязательств

· Определять, какие пункты должны быть включены в контракт с контрагентом

· Определять, какие пункты контракта можно опустить

· Понимать, как наилучшим образом подтвердить сделку?
· Определять важность места применения контрактов GAFTA
· Определять важность объединения определенных стандартных положений контракта, правил страховки, арбитража и соглашений посредников
· Описать важность договорных отношений при заключении контрактов GAFTA.

· Особые вопросы о контрактах GAFTA.

· описание основных типов контрактов GAFTA и анализ различий между ними
· описание стандартных положений контрактов и анализ их правильного использования

Предупреждение: все материалы, которые Ассоциация предоставляет слушателям, предназначены только для и личного использования на протяжении этой программы и ни для каких либо других целей. GAFTA не дает заявлений или гарантий относительно правильности содержания (включая, но не ограничивая до любой фактической юридической или любой другой информации или мнений, высказанных в материалах) и исключает какую бы то ни было ответственность, возникшую каким бы то ни было способом при подготовке, содержании и раздаче материалов курса.

	Контракты на условиях CIF
Слушатели, которые закончили данную часть, будут:

· Понимать, как определить обязанности сторон
· Определять обязанности продавцов, включая такие как отгрузить: 

· правильное количество товара, соответствующего качества и описания

· товар в согласованный период времени

· Понимать, как правильно толковать уведомление об исполнении
· Определять, какие отгрузочные документы обязан предоставить продавец 

· Понимать вопросы, которые должны быть приняты во внимание относительно аккредитива, товаросопроводительного документа, документа о получении и подтверждения о доставке.
· Определить обязанности сторон по страхованию

· Определить минимальные требования инвойса

· Принимать во внимание другие соответствующие документы

· Понимать, как предоставлять документы  в определенное время и в нужном месте, как и когда предоставить их еще раз
· Определять обязанности покупателя

· Понимать различие между «property and risk»
· Определять общие проблемы и суметь обсудить способы их решения. 

Контакты на условиях FOB
Слушатели, которые закончили данную часть, будут:

· Понимать, как определить обязанности сторон
· Объяснить, как номинировать судно и что должно быть включено в номинацию 
· Определять, когда необходимо номинировать судно
· Объяснить, должна ли оценочная номинация быть отменена

· Определять, кто ответственный за курирование и прохождение через таможню

· Определять, кто ответственный за погрузку товара и на какой срок.
· Объяснить, кому необходимо предоставить документы

· Определять, какие документы необходимо предоставить и когда их предоставить.

	Условия Программы Дистанционного Обучения  GAFTA


	1. Кто может зарегистрироваться в Программе?
Принять участие в Программе Дистанционного Обучения GAFTA могут только члены GAFTA. Членство в Ассоциации может быть подтверждено как: индивидуальное или корпоративное (сотрудники компании членов Ассоциации)
 
2. Типы регистрации:

a) только покупка Модуля 1 – Введение к контрактам.

b) Покупка отдельных модулей (по окончании предыдущих модулей в последовательном порядке)

c) Покупка Программы Дистанционного Обучения полностью (слушатель будет получать доступ к модулям (всего 6) последовательно, после выполнения предыдущего)
d) покупка нескольких мест в программе:
· несколько мест на Модуль 1

· несколько мест на различные модули в программе (модули необходимо проходить в последовательном порядке)

· несколько мест на Программу полностью

Цены предоставляются по запросу.
3. Курс начинается в определенную дату и длится 12 недель. После отправки регистрационной формы необходимо оплатить обучение. Место в программе подтверждается только после получения платежа и в случае отмены участия деньги не возвращаются. 
4. Студентам необходимо пройти все модули в последовательном порядке. 
	5. После регистрации в Программе каждый слушатель получает пароль для доступа к определенному модулю. Как только слушатель зарегистрируется на новый модуль, ему будет дан новый пароль. Слушатель обязуется не открывать пароль кому-либо еще. Ассоциация контролирует вход на сайт и в случае подозрения в нарушении безопасности, пароль будет блокирован. Зарегистрированный пользователь может повторно обратиться за новым паролем. 
6. Каждый модуль будет доступен для студента на протяжении 12 недель. По истечении данного срока, доступ к программе будет блокирован.  В исключительных случаях возможно продлить доступ к программе максимум на 4 недели при обращении в Ассоциацию. 
7. О консультациях с преподавателем будет сообщено в начале каждого курса, что позволит слушателю спланировать время обучения. Студентам необходимо принять участие как минимум в 50% консультаций за один модуль. 
8. Вся переписка с однокурсниками и преподавателями курса будет проводиться через «Desire2Learn».
9. Слушатели должны выполнять задания и высылать в Ассоциацию по электронной почте в определенный для этого день или ранее.

10. При невыполнении обязательных заданий прохождение модуля не засчитывается и не дается возможность приступить к следующему модулю программы.



� Адрес компании необходимо указывать тот, который  упомянут в Ежегоднике GAFTA.





